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Programma

12:40 - 13:00
Registracija

13:00 - 15:00

Seminara 1.dala

- Jaunu klientu uzrunas kanali un to
izmantoSanas specifika

- SVI-D analize péc faktiem, bez
draudiem un kapéc?

- Piedavajumu formul&jums un
argumenti ta nepiecieSamibai

- Produkta vai pakalpojuma
pievienotas vértibas un saprotami
ieguvumi

Janis Vieglins

15:00 - 15:30
Kafijas pauze

15:30 - 18:00

Seminara 2.dala

- Kermena kustibas valoda un tas
nolasiSana biznesa tikSanas laika
- Sajusminata klienta radiSana

- Lojalitates veidoSanas principi, tas
uzturéSana un izmantoSana

- Dialoga sarunas un to taktikas
SAHS!

- letekmes un manipulacijas savu
intereSu virzibai un aizstavibai
Janis Vieglins

NACIONALAIS »
ATTISTIBAS
PLANS 2020 F‘

Pardosanas tehnikas efektivai klientu
piesaistei

Darbnica

2018. gada 28. februart

LIAA Madonas biznesa inkubatora
Blaumana iela 3, Madona

Latvijas Investiciju un attistibas agentdras
Madonas biznesa inkubators sadarbiba ar
“Pardosanas skola” piedava praktisku seminaru —
darbnicu, lai apgdtu efektivas tehnikas darba ar
klientiem, jaunu klientu piesaisti. Aicinati jaunie
un topoSie uznéméji, kuri attista savu zimolu,
plano veikt vai jau veic pardoSanu.

Seminara vaditajs:

Janis Vieglin§ — SIA “PardoSanas skola”
vaditajs, dazadu kursu vaditajs un uznémumu
konsultants

Darba valoda: latvieSu.

Kontaktinformacija:
Liena Hacatrjana
Madonas biznesa inkubatora projektu vaditaja

Latvijas Investiciju un attistibas agentdra
+371 26568654
liena.hacatrjana@liaa.gov.lv
www.liaa.gov.lv
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IEGULDIJUMS TAVA NAKOTNE



